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INAMIK IDEAS 

Me dedico a: 

*  CREAR ESPACIOS DE ENCUENTRO ENTRE CLIENTES Y PRODUCTOS. 

* IDENTIFICAR  LA ESTRATEGIA PARA BUSCAR  AL CLIENTE RENTABLE 

* BUSCAR SOLUCIONES,  ORIGINALES,   ASEQUIBLES,   Y  PRACTICAS. 

* FORTALECER  EQUIPOS DE TRABAJO, REDEFINIR TAREAS. 



 

 

Los  Bienes Más Requeridos De Nuestra Época 

 

La Gente Se Mueve A Máxima Velocidad                              

La Nueva Sociedad Opera En Tiempo Real 

 

OIR       VER      SENTIR     DECIR     HACER 
no hay nada nuevo excepto que todo es nuevo más a menudo. 



Integracion vs desintegracion 
 

 

 

“No es  el trabajo  del  consumidor  saber que  quieren”  
Steve Jobs 

 



Pensar  vs  Hacer 

Sindrome de Parálisis del Análisis: el error de ciertos proyectos pensaR durante 

mucho tiempo condiciona que nunca se empieza a implementar o desarrollar prototipos 

porque el proyecto se ve inmerso en una fase permanente de aprendizaje y análisis previo. … 

durante el desarrollo de las fases los requerimientos van a cambiar 



Flotar   vs  Nadar 

¿ Y SI, NOS PUSIERAMOS A PENSAR, SOBRE LO QUE DEBERÍAMOS HACER ?    

 

¿ manos a la obra con el foco bien definido  y a DECIDIR la ruta ? 

 

[energia vs. Tiempo] x CONTEXTO = ESTRATEGIA con RESULTADOS OPTIMOS 

 



Observación  Acción 

Nueva ruta: ¡¡ gafas nuevas y luces largas !!  
 



Flotar   vs  Nadar 

¿ Te atreves a caminar por nuevas rutas ?  
 



 

 

EMPRENDIZAJE – TRANSMISION FAMILIAR - NEGOCIO 



 

 

EMPRENDIZAJE-TRANSMISION FAMILIAR - NEGOCIO 

DEBILIDADES 
¿A que desafíos, frustraciones 

y obstáculos se enfrenta? 

EMPATIA CON EL CLIENTE RENTABLE 



¡Muchas gracias por escucharme ! 
 

¿Hacemos algo por tu comercio? 


